Développer son activité

Module 7

1 Jour

par la sous-traitance

)JUS-TRAITANCE

Une vraie clarification du positionnement du consultant en sous-
traitance, différent de celui du consultant en approche directe.
Les avantages et inconvénients de la sous-traitance sont posés.
Une identification précise des cibles et des moyens d’accés pour
chacun (travaux en ateliers) est proposée.

Une mise en valeur de la démarche commerciale chez le donneur
d’ordre et le consultant est réalisée.

Thématique

Une journée atelier pour démystifier I'intervention en sous-traitance, lui
redonner toute sa valeur ajoutée au-travers d'un vrai positionnement,

Les + de cette
formation d'une démarche commerciale ciblée et non plus par défaut ou en
dépannage.
Durée 1 journée sur la base de 7 heures

Programme apres-midi

La démarche commerciale chez le
donneur d'ordre

Présentation du formateur et des
participants

Le positionnement en
traitance :

- la répartition des taches entre
donneur d'ordre et sous-traitant

- les avantages et inconvénients pour
le consultant

- les avantages et inconvénients pour

SOous-

Eclairage sur la présentation écrite
du consultant pour une démarche en
s/traitance

Qualifier et identifier ses cibles, en
trouver les moyens d'acces

Plan individuel de progression
Evaluation et synthése de I'atelier

le donneur d'ordre

- les pieges et difficultés possibles

Les prix et leurs marges de
négociation

— =

Avoir suivi I'atelier M1
Se munir d’un CV orienté Offre

~ Pré-requis

‘Outils pédagogiques Travail individuel et interactif

Remise des documents : étape, road book

raphique - Claire RochasiTG

Toute personne ayant pour objectif d'acquérir un positionnement et un savoir-
faire comportemental de consultant autonome.
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