
 

 

  

 Présenter à l’oral un projet  
devant un collectif 

module 

M10 

 

Thématique LA PRISE DE PAROLE 

Objectifs 
pédagogiques 

L’aisance oratoire lors de la présentation d’un projet a une influence 
considérable sur la décision du client d’acheter ce projet. Comment se 
préparer, agir, améliorer sa communication orale pour être crédible et susciter 
l'adhésion quand il faut s'exprimer devant un comité d’achat ? Quelles sont 
les conditions de succès requises ? 
 

Les + de cette 
formation 

Comprendre l'influence de l'aisance oratoire sur un public, travailler son pouvoir de 
conviction dans la prise de parole et s’observer dans l’action afin d’améliorer sa 
pratique sont les buts de cet atelier. Venez trouver vos réponses. 

Durée 1 journée sur la base de 7 heures 

Programme matin après-midi 

 

Présentation du formateur et des 
participants 
Les conditions et les 3 niveaux de 
préparation : 
- le mental 
- le matériel 
- la pédagogie 
L'observation : carte heuristique 
des 3 champs 

Présentation des projets de chaque 
participant 
Observations et débriefings en 
groupe suivant un exercice sensoriel 
pratique (le ressenti) 
S'entraîner 
Plan individuel de progression  
Evaluation et synthèse de l’atelier 

Pré-requis 
Avoir suivi l'atelier M1 
Les participants doivent préparer des slides (6 à 8 maxi) sur power point ET 
sur clé USB relatifs à un projet réel (passé ou futur) 

Outils pédagogiques Travail individuel et interactif  
Exercices dont certains sur support test œnologie, fiches d'observation 

Documentation 
participant 

Remise des documents : étape, road book, fiches pédagogiques, exemples 

Public Toute personne ayant pour objectif d'acquérir un positionnement et un savoir-faire 
comportemental de consultant autonome. 

Lieu A Paris : au siège social d’ITG - 26 rue de la Pépinière – 75008 Paris 
En région : lieu selon 

Horaires 
de 9h30 à 17h30 
2 pauses matin et après-midi 
1h pour le déjeuner 

Fréquence Tous les 4 mois 

 
 


